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Presentacion

El protocolo de introduccion de un nuevo farmaco en el mercado es ampliamente
largo y requiere de una estrecha colaboracion con distintas autoridades sanitarias,
en aras de respetar los procedimientos vigentes en este campo. Asi, todos aquellos
médicos que desean formar parte de esta industria deben disponer de vanguardistas
capacidades para tratar con la Administracion Publica y cumplir con los requisitos
que precisa el desarrollo y la comercializacion de medicamentos. Por ende, TECH ha
creado esta titulacion, que permite identificar al alumno los actualizados procesos

y las estrategias de acceso al mercado de productos Pharma Biotech. Todo ello,
disfrutando de una innovadora metodologia 100% online que optimizara la puesta

al dia del especialista sin obligarle a desplazarse de su hogar.
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@ @ Con este Experto Universitario, conoceras

las punteras estrategias para el acceso al
mercado de nuevos medicamentos en la
industria farmacéutica”
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El departamento de Access Market desempefa un papel crucial dentro de la industria
biofarmacéutica, responsabilizandose de gestionar todo el proceso de desarrollo y
comercializacion de un nuevo producto. En esta linea, los profesionales que ejercen
en esta area se encargan de velar por el cumplimiento de las exigencias de las
administraciones publicas para incorporar al mercado innovadores farmacos. Asi, el
especialista con inquietud por formar parte de este sector esta en la obligacion de
mantenerse actualizado con respecto a los procedimientos requeridos para poner
estos medicamentos a disposicion del cliente.

Por este motivo, TECH ha creado esta titulacion, a través de la que el alumno indagara
en los entresijos mas vanguardistas del Access Market en Pharma Biotech. A lo largo
de este periodo académico, profundizara en los recientes procesos de autorizacion

y registro de nuevos medicamentos o conocera la estructura de las organizaciones
centradas en evaluar dichos farmacos. Ademas, identificara las punteras estrategias

para garantizar una integracion éptima de un producto biofarmacéutico en el mercado.

Esta propuesta académica se presenta en un formato 100% en linea, que habilita
al alumno para completar su estudio desde cualquier dispositivo con conexion a
internet, adaptandose a sus propias necesidades personales y profesionales. De igual
forma, disfrutara de una ensefianza por medio del método de Relearning, que permite
comprender conceptos complejos de manera mas eficiente en un menor tiempo.

Este Experto Universitario en Access Market en Pharma Biotech contiene el
programa cientifico mas completo y actualizado del mercado. Sus caracteristicas
mas destacadas son:

+ El desarrollo de casos practicos presentados por especialistas en Pharma Biotech

+ Los contenidos graficos, esquematicos y eminentemente practicos con los que esta
concebido recogen una informacion cientifica y practica sobre aquellas disciplinas
indispensables para el gjercicio profesional

+ Los ejercicios practicos donde realizar el proceso de autoevaluacion para mejorar
el aprendizaje

+ Su especial hincapié en metodologias innovadoras

+ Las lecciones tedricas, preguntas al experto, foros de discusion de temas
controvertidos y trabajos de reflexion individual

+ La disponibilidad de acceso a los contenidos desde cualquier dispositivo fijo o portatil
con conexion a internet

Indaga en la importancia del
departamento de Access
Market para el desarrollo de
productos biofarmacéuticos”



Profundizaras en las funciones
clave del departamento de acceso al
mercado y conviértete en el experto
mas actualizado en el entorno
farmacéutico y biotecnologico”

El programa incluye en su cuadro docente a profesionales del sector que vierten en
esta capacitacion la experiencia de su trabajo, ademas de reconocidos especialistas
de sociedades de referencia y universidades de prestigio.

Su contenido multimedia, elaborado con la Ultima tecnologia educativa, permitira
al profesional un aprendizaje situado y contextual, es decir, un entorno simulado

gue proporcionara una capacitacion inmersiva programada para entrenarse ante
situaciones reales.

El disefio de este programa se centra en el Aprendizaje Basado en Problemas, mediante
el cual el profesional debera tratar de resolver las distintas situaciones de practica
profesional que se le planteen a lo largo del curso académico. Para ello, contara con la
ayuda de un novedoso sistema de video interactivo realizado por reconocidos expertos.

Presentacion | 07 tech

El método Relearning de TECH te permite
profundizar en los aspectos clave del
temario a tu propio ritmo de estudio para
afianzar tus conocimientos.

Actualizate de modo 100% online y sin
renunciar a tu vida profesional y personal.
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Objetivos

El propdsito de esta titulacion es aportarle al médico los conocimientos mas actualizados
sobre la introduccién en el mercado de un nuevo producto biofarmacéutico. De esta
manera, estaran preparados para asumir responsabilidades fundamentales en areas
criticas, como la investigacion, el desarrollo y la gestion de proyectos. Ademas, lo hara
disfrutando de los contenidos didacticos mas innovadores del entorno pedagdgico.
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Tendras a tu alcance lecturas especializadas
y toda una serie de recursos multimedia con
los que te actualizaras en las evaluaciones
de nuevos medicamentos”
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Objetivos generales

Adquirir conocimiento sobre la historia de la Direccion estratégica
Categorizar las diferentes definiciones a lo largo del tiempo
Evaluar la eficiencia financiera

Optimizar la gestion del capital de trabajo

Conocer los distintos tipos de sistemas sanitarios, como la sanidad publica,
privada/seguros privados y concertada

Evaluar las necesidades no cubiertas del paciente y la gestion de la cronicidad

Entender en que consiste el Acceso al Mercado y como surge la necesidad de esta funcion
en la industria farmacéutica

Conocer la estructura, organizacion y funciones del Sistema Nacional de Salud

Profundizar en los pasos que hay que seguir para planificar el acceso al mercado
de un nuevo medicamento

Revisar los puntos que se deben analizar en una fase previa al desarrollo del plan
de acceso para conocer el entorno y competidores

Conocer las capacidades y ética del Coach
Comprender la esencia del Coaching y su enfoque en el aprendizaje

Adquirir conocimientos bdsicos sobre los conceptos fundamentales del liderazgo
y su aplicacion en la industria farmacéutica

Comprender y categorizar las teorfas sobre el liderazgo, explorando el proceso de liderazgo
y los diferentes estilos y modelos existentes

Conseguir una herramienta eficaz de consecucion de resultados

Definir propuestas de valor Unicas y diferenciadas

Objetivos especificos

Médulo 1. Acceso al Mercado (market access) (1). Organizacion y Procesos

*

Entender en que consiste el Acceso al Mercado y cémo surge la necesidad de esta funcion
en la industria farmacéutica

Conocer la estructura, organizacion y funciones del Sistema Nacional de Salud

Describir el proceso de autorizacion de comercializacion de un nuevo medicamento e
identificar las autoridades sanitarias espafiolas y europeas involucradas en el proceso

Analizar las agencias de evaluacion de tecnologias sanitarias nacionales e internacionales

Identificar los organismos que evaluan los nuevos medicamentos, los decisores
y los influenciadores

Describir el proceso de solicitud de precio y reembolso

Diferenciar los procesos de acceso de los medicamentos hospitalarios y de los dispensados
en farmacia de calle

Familiarizarse con los esquemas de financiacion tradicionales e innovadores
Conocer los procesos de compra publica de medicamentos en la sanidad espafiola
Conocer los perfiles profesionales adscritos al departamento de acceso

Analizar la interaccion de los profesionales de Acceso al Mercado con otros
departamentos de la industria farmacéutica

Revisar las Ultimas tendencias en evaluacion de farmacos (Andlisis Multicriterio) y compra
de medicamentos



Médulo 2. Acceso al Mercado (market access) (2). Herramientas y Estrategia

*

Profundizar en los pasos que hay que seguir para planificar el acceso al mercado
de un nuevo medicamento

Revisar los puntos que se deben analizar en una fase previa al desarrollo del plan
de acceso para conocer el entorno y competidores

Conocer y segmentar a los pagadores

Desarrollar la estrategia y los planes de acceso al mercado, especificando la cronologia

y las funciones implicadas

Saber como gestionar el acercamiento a las autoridades sanitarias tanto de los farmacos
hospitalarios como de los farmacos de farmacia de calle

Conocer los requerimientos para solicitar financiacion de un farmaco: documentos
oficiales y suplementarios

Familiarizarse con los documentos y herramientas que soportan el valor del farmaco y
que seran imprescindibles en la negociacion de precio y reembolso con las autoridades
sanitarias, y en el posterior acceso regional y local

Estudiar en profundidad los elementos que se incluyen en el dossier de valor
de un medicamento

Identificar el valor clinico de un farmaco, el valor percibido por el paciente
y el aspecto econdémico

Familiarizarse con los conceptos claves sobre farmacoeconomia

Profundizar en el analisis econdmico de un farmaco, diferenciando las evaluaciones
econdmicas parciales de las completas

Objetivos |11 tech

Maddulo 3. Gestidn sanitaria digital: innovacién Tecnoldgica en el Sector
de la Salud

+ Conocer los distintos tipos de sistemas sanitarios, como la sanidad publica,
privada/seguros privados y concertada

+ Evaluar las necesidades no cubiertas del paciente y la gestion de la cronicidad

+ Analizar el papel del coste, la efectividad y la seguridad como factores determinantes
en la atencion sanitaria

+ Comprender la relacion profesional-paciente y los derechos y deberes de ambos

*

Analizar los desafios de la presion asistencial y la gestion del gasto en principios éticos

*

Definir las habilidades y actitudes necesarias para ser un gestor profesional eficiente

*

Explorar el liderazgo y la gestion del clima emocional y los conflictos de trabajo
+ Utilizar la cronometria como herramienta para la gestion eficiente

+ Analizar el gasto y los resultados en salud, asi como los procesos de mejora, innovacion
y transformacion

+ Evaluar el uso de indicadores, benchmarking, guias clinicas, EDO, reclamaciones
y farmacovigilancia en la calidad asistencial

Completa tu actualizacion a
través de formatos como videos
0 resumenes interactivos”
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Direccion del curso

El programa cuenta con un cuerpo docente de renombre que impartira contenidos
con un enfoque académico de vanguardia. Esto asegurara que los alumnos reciban
una instruccion por parte de expertos reconocidos, con una amplia experiencia en
los ambitos de la Medicina, la Farmacia y los Negocios. De esta manera, los médicos
podran confiar plenamente en obtener una titulacion de alta calidad que les dé las
actualizaciones requeridas en su practica diaria.
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Ponte al dia en Access Market en Pharma Biotech
junto a grandes especialistas en esta area”
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Direccion

D. Cardenal Otero, César

+ Ejecutivo Farmabiomédico en Amgen
Autor del libro “Comunicacién de Marca Personal a Través de Las Redes Sociales por Parte de Los Profesionales del Sector salud”
Licenciado en Marketing por la Universidad Prifysgol Cymru de Gales
Grado de distincion en el curso Inspiring Leadership throught Emotional Intelligence de Case Western Reserve University
Postgrado en Gestion y Salud de la Industria Farmacéutica de la Universidad Europea
Master en Administracion de Pymes de la escuela Politécnica

Especializacion de Social Media Marketing por la Universidad de Northwestern

Experto Universitario en Comercio y Transporte Internacional por la Universidad de Cantabria

Diplomado en Ciencias Empresariales por la Universidad de Cantabria

Profesores

D. Rojas Palacio, Fernando
+ Fundador y CEO de Navandu Technologies

+ Fundador de la consultora internacional Brigital Health
+ Experto en Big Data y Analisis de Redes Sociales por el MIT

+ Senior Business Management Program por el Instituto de Empresa y Chicago Booth
School of Business

+ MSc en Ingenieria de Telecomunicacion por la Universidad Politécnica de Madrid

+ Profesor asociado a programas académicos de su especialidad
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Estructura y contenido

El contenido que forma parte de este Experto Universitario en Access Market en Pharma
Biotech abarca temas pertinentes en este ambito, ahondando en las actualizadas fases
para lograr una entrada exitosa de un nuevo medicamento en el mercado. Asimismo, el
método de Relearning de esta titulacion permitira al alumno adquirir los conceptos clave
del temario a su propio ritmo de estudio y empleando menos tiempo que con otras
metodologias académicas.
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Elige agquellos formatos didacticos multimedia
que mejor se adapten a tus necesidades de
estudio y optimiza tu actualizacion”
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Médulo 1. Acceso al Mercado (market access) (1). Organizacion y Procesos
1.1.

1.2.

1.3.

1.4.

1.5.

Acceso al Mercado en la industria farmacéutica

1.1.1.
1.1.2.
1.1.8.
1.1.4.

¢ Qué entendemos por Acceso al Mercado?

¢ Por qué es necesario un departamento de Acceso al Mercado?
Funciones del departamento de Acceso al Mercado
Conclusiones

Sistema Sanitario en Espafia

1.2.1.
1.2.2.
1.2.3.
1.2.4.

Sistema Nacional de Salud (SNS). Organizacion, estructura y funciones

Gasto sanitario y gasto en medicamentos
Servicios Regionales de Salud
Organizacion, estructura y funciones

Autorizacion y registro de nuevos medicamentos

1.3.1.
1.3.2.
1.3.3.
1.3.4.
1.3.5.

Autoridades Sanitarias

Agencia Europea del Medicamento (EMA)

Agencia Espafiola de Medicamentos y Productos Sanitarios (AEMPS)
Ministerio de Sanidad

Proceso de autorizacion de comercializacion de un nuevo medicamento:

procesos centralizados, descentralizados y reconocimiento mutuo

Evaluacion de nuevos medicamentos a nivel nacional

1.4.1.
1.4.2.
1.4.3.
1.4.4.
1.4.5.
1.4.6.

Agencias de Evaluacion de Tecnologias Sanitarias
Internacionales

Europea

Espafiolas

Informes de Posicionamiento Terapéutico (IPT)
Decisores e influenciadores

Otras evaluaciones de nuevos medicamentos

1.5.1.
1.5.2.
1.5.3.
1.5.4.

Evaluaciones del grupo GENESIS
Evaluaciones regionales

Evaluaciones en farmacias hospitalarias: Comités de Farmacia y Terapéutica

Otras evaluaciones

1.7.

1.8.

1.9.

De la autorizacion de un farmaco a su disponibilidad para el paciente

1.6.1.
1.6.2.
1.6.3.
1.6.4.
1.6.5.

Proceso de solicitud de precio y reembolso de nuevos farmacos
Comercializacion y condiciones de financiacion

Procedimiento de acceso de medicamentos a nivel hospitalario
Procedimiento de acceso de medicamento dispensados en farmacia de calle
Acceso de medicamentos genéricos y biosimilares

Financiacion de medicamentos

1.7.1.
1.7.2.
1.7.3.
1.7.4.
1.7.5.

Esquemas de financiacion tradicionales frente a nuevos esquemas
Acuerdos innovadores

Acuerdos de riesgo compartido (ARC)

Tipos de ARC

Criterios para seleccionar el ARC

Proceso de compra de medicamentos

1.8.1.
1.8.2.
1.8.3.
1.8.4.

Contratacion publica

Compra centralizada de medicamentos y productos sanitarios
Acuerdos marco

Conclusiones

Departamento de Acceso al Mercado (1). Perfiles profesionales

1.9.1.
19.2.
1.9.3.
1.9.4.
1.9.5.
1.9.6.

Evolucion del perfil de los profesionales de Acceso al Mercado
Perfiles profesionales en Acceso al Mercado

Gerente de Acceso al Mercado (Market Access Manager)
Farmacoeconomia

Precio (Pricing)

Key Account Manager

Departamento de Acceso al Mercado (2). Interaccion con otros departamentos
de la industria farmacéutica

1.10.1.
1.10.2.
1.10.3.
1.10.4.
1.10.5.

Marketing y Ventas
Departamento Médico
Relaciones Institucionales
Regulatory

Comunicacion



Médulo 2. Acceso al Mercado (market access) (2). Herramientas y Estrategia

2.1.

2.2.

2.3.

2.4.

2.5.

Planificacion del acceso al mercado de un medicamento
2.1.7.  Andlisis del escenario actual: manejo de la enfermedad, competidores

2.1.2.  Segmentacion de regiones y cuentas

2.1.3.  Sociedades Cientificas

2.1.4.  Asociaciones de Pacientes

2.1.5.  Disefio de la estrategia

2.1.6.  Cronologia de la implementacion de la estrategia

Gestion del acceso al mercado de un medicamento

2.2.1.  Gestion de acceso a nivel regional

2.2.2.  Acceso al mercado de medicamentos de uso hospitalario. Gestion y estrategia
de farmacia hospitalaria

2.2.3.  Acceso al mercado de medicamentos de farmacia de calle

2.2.4. Gestiony estrategia de farmacéuticos de atencion primaria

Valor clinico de un medicamento

2.3.1.  Elvalor basado en el desarrollo clinico

2.3.2.  Estudios de vida real

2.33.  (RWD/RWE)

2.3.4. Conclusiones

Valor percibido por el paciente

2.4.1.  Variables reportadas por el paciente (o Patient Reported Outcomes, PRO)
2.4.2.  Calidad de vida relacionada con la salud (CVRS)

2.4.3. Satisfaccion con el tratamiento

2.4.4.  Incorporacion de las preferencias de los pacientes

Andlisis econémico Tipos
2.51. Tipos de analisis econémico

2.52.  Parametros que hay que definir
2.5.3.  Evaluaciones econémicas parciales
2.5.4. Costey carga de la enfermedad
2.5.5. Coste consecuencia

2.7.

2.8.

2.9.

2.10.

Estructura y contenido | 19

Andlisis econdémico Estudios

2.6.1.  Estudios de Impacto Presupuestario
2.6.2.  Crecimiento del mercado

2.6.3. Riesgos asociados

2.6.4. Propiedad intelectual

Andlisis econdmico Evaluaciones
2.7.1.  Evaluaciones econémicas completas

2.7.2.  Andlisis coste-efectividad
2.7.3.  Andlisis coste-utilidad
2.7.4.  Andlisis coste-beneficio
2.7.5.  Reglas de decision

Dosier de valor de un medicamento
2.8.1. Contenidos del dossier de valor

2.8.2.  Elvalor clinico del medicamento

2.8.3.  Elvalor econémico del medicamento

2.8.4.  Lademostracion del valor del medicamento para el sistema sanitario
2.8.5. Adaptacion del dossier a las diferentes Comunidades Auténomas

Documentos requeridos para la solicitud de precio y reembolso

2.9.1.  Documentos requeridos
2.9.2.  Documentos opcionales
2.9.3.  Documentos precio

2.9.4. Documentos reembolso

Nuevas tendencias

2.10.1. Compra basada en valor
2.10.2. Andlisis Multicriterio (AMC)
2.10.3. Compra publica innovadora
2.10.4. Ultimas tendencias

tecn
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Mddulo 3. “Gestion sanitaria digital: innovacion Tecnoldgica en el Sector

de la Salud”

3.1.  Sistemas de informacion hospitalaria

3.1.1.  Implementacion
3.1.2.  Gestion de sistemas de informacion hospitalaria
3.1.3.  Historia clinica electronica
3.1.4.  Interoperabilidad de sistemas de informacion
3.2. Telemedicinay salud digital
3.2.1.  Consultas médicas a distancia
3.2.2. Plataformas de telemonitoreo
3.2.3.  Seguimiento de pacientes
3.2.4.  Aplicaciones moviles de salud y bienestar
3.3.  Bigdatay andlisis de datos en salud
3.3.1.  Gestiony analisis de grandes volumenes de datos en salud
3.3.2.  Usode anélisis predictivo para la toma de decisiones
3.3.3.  Privacidad
3.3.4.  Seguridad de los datos sanitarios
3.4. Inteligencia artificial y aprendizaje automatico en salud
3.4.1.  Aplicaciones de inteligencia artificial en diagndstico médico
3.4.2.  Algoritmos de aprendizaje automatico para deteccion de patrones
3.43. Chatbots
3.4.4.  Asistentes virtuales en atencion médica
3.5. Internet de las cosas (IoT) en salud
3.5.1.  Dispositivos médicos conectados y monitoreo remoto
3.5.2. Infraestructuras inteligentes de hospitales
3.5.3.  Aplicaciones de |oT en la gestién de inventarios
3.5.4.  Suministros
3.6. Ciberseguridad en salud
3.6.1.  Proteccion de datos de salud y cumplimiento normativo
3.6.2.  Prevencion de ataques informaticos
3.6.3.  Ransomware
3.6.4. Auditorfas de seguridad y gestion de incidentes
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3.7. Realidad virtual (RV) y realidad aumentada (RA) en medicina
3.7.1.  Entrenamiento médico utilizando simuladores de RV
3.7.2.  Aplicaciones de RA en cirugia asistida
3.7.3.  Guias quirlrgicas
3.7.4.  Terapiay rehabilitacion mediante RV

3.8.  Robdtica en medicina
3.8.1.  Uso de robots quirtrgicos en procedimientos médicos
3.8.2.  Automatizacion de tareas en hospitales y laboratorios
3.8.3.  Protesis
3.8.4. Asistencia robdtica en rehabilitacion

3.9. Analisis de imagenes médicas
3.9.1.  Procesamiento de imagenes médicas y analisis computacional
3.9.2. Diagnostico por imagen asistido por ordenador
3.9.3.  Imagenes médicas en tiempo real
394. 3D

3.10. Blockchain en salud
3.10.1. Seguridad y trazabilidad de datos de salud con blockchain
3.10.2. Intercambio de informacion médica entre instituciones
3.10.3. Gestion de consentimientos informados
3.10.4. Privacidad

No pierdas la oportunidad de realizar
esta titulacion y marca la diferencia en la
industria farmacéutica y biotecnologica”
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Metodologia

Este programa de capacitacion ofrece una forma diferente de aprender. Nuestra
metodologia se desarrolla a través de un modo de aprendizaje de forma

ciclica: el Relearning.

Este sistema de ensefianza es utilizado, por ejemplo, en las facultades de medicina
mas prestigiosas del mundo y se ha considerado uno de los mas eficaces por
publicaciones de gran relevancia como el New England Journal of Medicine.

= 1,

PR o,
oy
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Descubre el Relearning, un sistema que abandona el
aprendizaje lineal convencional para llevarte a través de
sistemas ciclicos de ensefianza: una forma de aprender
que ha demostrado su enorme eficacia, especialmente
en las materias que requieren memorizacion”



tecn 24|Metodologia

En TECH empleamos el Método del Caso

Ante una determinada situacion, ;qué deberia hacer un profesional? A lo largo del ﬂptll’l‘lil decision

programa, los estudiantes se enfrentaran a multiples casos clinicos simulados,
basados en pacientes reales en los que deberan investigar, establecer hipotesis y,
finalmente, resolver la situacion. Existe abundante evidencia cientifica sobre la eficacia
del método. Los especialistas aprenden mejor, mas rapido y de manera mas sostenible

Patient
Values

en el tiempo.

Clinical
Data

Research
Evidence

Con TECH podras experimentar una
forma de aprender que esta moviendo
los cimientos de las universidades

tradicionales de todo el mundo.

Segun el Dr. Gérvas, el caso clinico es la presentacion comentada de un paciente, o
grupo de pacientes, que se convierte en «caso», en un ejemplo o modelo que ilustra
algun componente clinico peculiar, bien por su poder docente, bien por su singularidad
o rareza. Es esencial que el caso se apoye en la vida profesional actual, intentando
recrear los condicionantes reales en la practica profesional del médico.




¢Sabias que este método fue desarrollado

en 1912, en Harvard, para los estudiantes de
Derecho? El método del caso consistia en
presentarles situaciones complejas reales para
que tomasen decisiones y justificasen como
resolverlas. En 1924 se establecio como método
estandar de ensenanza en Harvard”

La eficacia del método se justifica con cuatro logros fundamentales:

1. Los alumnos que siguen este método no solo consiguen la asimilacion de
conceptos, sino un desarrollo de su capacidad mental, mediante ejercicios
de evaluacién de situaciones reales y aplicacion de conocimientos.

2. El aprendizaje se concreta de una manera solida en capacidades practicas
que permiten al alumno una mejor integracién en el mundo real.

3. Se consigue una asimilacién mas sencilla y eficiente de las ideas y conceptos,
gracias al planteamiento de situaciones que han surgido de la realidad.

4. La sensacion de eficiencia del esfuerzo invertido se convierte en un estimulo
muy importante para el alumnado, que se traduce en un interés mayor en los
aprendizajes y un incremento del tiempo dedicado a trabajar en el curso.
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Relearning Methodology

TECH auna de forma eficaz la metodologia del Estudio de Caso con
un sistema de aprendizaje 100% online basado en la reiteracion, que
combina 8 elementos didacticos diferentes en cada leccion.

Potenciamos el Estudio de Caso con el mejor método de ensefianza
100% online: el Relearning.

El profesional aprendera mediante
casos reales y resolucion de situaciones
complejas en entornos simulados de
aprendizaje. Estos simulacros estan
desarrollados a partir de software de
ultima generacion que permiten facilitar
el aprendizaje inmersivo.

learning
from an
expert
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Situado a la vanguardia pedagogica mundial, el método Relearning ha conseguido
mejorar los niveles de satisfaccion global de los profesionales que finalizan sus
estudios, con respecto a los indicadores de calidad de la mejor universidad online en
habla hispana (Universidad de Columbia).

Con esta metodologia, se han capacitado mas de 250.000 médicos con un éxito

sin precedentes en todas las especialidades clinicas con independencia de la carga
en cirugia. Nuestra metodologia pedagogica esta desarrollada en un entorno de
maxima exigencia, con un alumnado universitario de un perfil socioeconémico altoy
una media de edad de 43,5 afios.

10
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El Relearning te permitira aprender con menos
esfuerzo y mas rendimiento, implicandote mas

en tu especializacion, desarrollando el espiritu
critico, la defensa de argumentos y el contraste de
opiniones: una ecuacion directa al éxito.

En nuestro programa, el aprendizaje no es un proceso lineal, sino que sucede en
espiral (aprender, desaprender, olvidar y reaprender). Por eso, se combinan cada uno
de estos elementos de forma concéntrica.

La puntuacion global que obtiene el sistema de aprendizaje de TECH es de 8.01, con
arreglo a los mas altos estandares internacionales.
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Este programa ofrece los mejores materiales educativos, preparados a conciencia para los profesionales:

Material de estudio

>

Todos los contenidos didacticos son creados por los especialistas que van a impartir
el curso, especificamente para él, de manera que el desarrollo didactico sea realmente
especifico y concreto.

Estos contenidos son aplicados después al formato audiovisual, para crear el método
de trabajo online de TECH. Todo ello, con las técnicas mas novedosas que ofrecen
piezas de gran calidad en todos y cada uno los materiales que se ponen a disposicion
del alumno.

Técnicas quirdrgicas y procedimientos en video

TECH acerca al alumno las técnicas mas novedosas, los ultimos avances educativos
y al primer plano de la actualidad en técnicas médicas. Todo esto, en primera
persona, con el maximo rigor, explicado y detallado para contribuir a la asimilacion y
comprension del estudiante. Y lo mejor de todo, pudiéndolo ver las veces que quiera.

Restumenes interactivos

El equipo de TECH presenta los contenidos de manera atractiva y dindmica en pildoras
multimedia que incluyen audios, videos, imagenes, esquemas y mapas conceptuales
con el fin de afianzar el conocimiento.

Este exclusivo sistema educativo para la presentacion de contenidos multimedia fue
premiado por Microsoft como “Caso de éxito en Europa”.

Lecturas complementarias

Articulos recientes, documentos de consenso y guias internacionales, entre otros. En
la biblioteca virtual de TECH el estudiante tendra acceso a todo lo que necesita para
completar su capacitacion.

ORIANS
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Anélisis de casos elaborados y guiados por expertos

El aprendizaje eficaz tiene, necesariamente, que ser contextual. Por eso, TECH presenta
los desarrollos de casos reales en los que el experto guiara al alumno a través del
desarrollo de la atencion y la resolucion de las diferentes situaciones: una manera clara
y directa de conseguir el grado de comprension mas elevado.

Testing & Retesting

Se evallan y reevaluan periédicamente los conocimientos del alumno a lo largo del
programa, mediante actividades y ejercicios evaluativos y autoevaluativos para que,
de esta manera, el estudiante compruebe como va consiguiendo sus metas.

Clases magistrales [ —

Existe evidencia cientifica sobre la utilidad de la observacién de terceros expertos.
El denominado Learning from an Expert afianza el conocimiento y el recuerdo, y
genera seguridad en las futuras decisiones dificiles.

Guias rapidas de actuacion

TECH ofrece los contenidos mas relevantes del curso en forma de fichas o
gufas rapidas de actuacion. Una manera sintética, practica y eficaz de ayudar al
estudiante a progresar en su aprendizaje.
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Titulacion

El Experto Universitario en Access Market en Pharma Biotech garantiza, ademas de la
capacitacion mas rigurosa y actualizada, el acceso a un titulo de Experto Universitario
expedido por TECH Global University.
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Supera con éxito este programa y recibe tu
titulacion universitaria sin desplazamientos
ni farragosos tramites”
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Este programa te permitira obtener el titulo propio de Experto Universitario en Access Market en
Pharma Biotech avalado por TECH Global University, la mayor Universidad digital del mundo.

TECH Global University, es una Universidad Oficial Europea reconocida publicamente por el
Gobierno de Andorra (boletin oficial). Andorra forma parte del Espacio Europeo de Educacion
Superior (EEES) desde 2003. El EEES es una iniciativa promovida por la Unién Europea que tiene
como objetivo organizar el marco formativo internacional y armonizar los sistemas de educacion
superior de los paises miembros de este espacio. El proyecto promueve unos valores comunes, la
implementacion de herramientas conjuntas y fortaleciendo sus mecanismos de garantia de calidad

para potenciar la colaboracion y movilidad entre estudiantes, investigadores y académicos.

Este titulo propio de TECH Global University, es un programa europeo de formacion continua
y actualizacion profesional que garantiza la adquisicion de las competencias en su area de

conocimiento, confiriendo un alto valor curricular al estudiante que supere el programa. .
global
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Titulo: Experto Universitario en Access Market en Pharma Biotech WL

Modalidad: online

Duraciéon: 6 meses D/DAa ___________ con documento de identificaciéon _______________ ha superado
con éxito y obtenido el titulo de:

Acreditacion: 18 ECTS
Experto Universitario en Access Market en Pharma Biotech

Se trata de un titulo propio de 540 horas de duracion equivalente a 18 ECTS, con fecha de inicio
dd/mm/aaaay fecha de finalizacién dd/mm/aaaa.

TECH Global University es una universidad reconocida oficialmente por el Gobierno de Andorra
el 31 de enero de 2024, que pertenece al Espacio Europeo de Educacién Superior (EEES).

En Andorra la Vella, a 28 de febrero de 2024

e

Dr. Pedro Navarro lllana
Rector

Este titulo propio se debera acompariar siempre del titul la autoridad jercer profesionalmente en cada pais. c6digo tnico TECH: AFWOR23S_techtitute.com/titulos

*Apostilla de La Haya. En caso de que el alumno solicite que su titulo en papel recabe la Apostilla de La Haya, TECH Global University realizard las gestiones oportunas para su obtencién, con un coste adicional.


https://bopadocuments.blob.core.windows.net/bopa-documents/036016/pdf/GV_2024_02_01_09_43_31.pdf
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Experto Universitario
Access Market
en Pharma Biotech

» Modalidad: online

» Duracion: 6 meses

» Titulacién: TECH Global University
» Acreditacion: 18 ECTS

» Horario: a tu ritmo

» Examenes: online
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