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Presentacion

La transformacion digital de las Parafarmacias ha cambiado sin duda el presenta
panorama de este sector. Liderar proyectos en este ambito requiere de una continua
actualizacion de conocimientos sobre los diferentes modelos de negocio existente,
la gestion contable y la tecnologia utilizada para la distribucion de productos. Todo
ello, esencial para el profesional farmacéutico que dirige ya su propia empresa

o desee emprender un nuevo proyecto en este ambito. Asi, para favorecer este
proceso de puesta al dia, TECH ha creado esta titulacion 100% online, que llevara

al alumnado a ahondar en las estrategias econémicas, logisticas y de coordinacion
de equipos mas efectivas para la direccién de Parafarmacias. Todo con un contenido
multimedia, accesible las 24 horas del dia, los 7 dias de la semana.
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Un Experto Universitario 100% online, que te
permitira integrar las estrategias mas recientes
para la Direccion y Gestion de Parafarmacias”
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Las nuevas tecnologias han permitido incorporar a las Parafarmacias los ultimos Este Experto Universitario en Direccion y Gestion de Parafarmacias contiene
avances en la distribucién de productos e instalarse de manera exclusiva o de forma el programa educativo mas completo y actualizado del mercado. Sus caracteristicas
mixta como modelo de negocio en Internet. Ante esta realidad, es preciso que los mas destacadas son:

profesionales farmacéuticos estén al tanto de los adelantos mas recientes para .

El desarrollo de casos practicos presentados por expertos en Farmacia

poder obtener la maxima rentabilidad de las empresas. . . " . - ,
+ Los contenidos graficos, esquematicos y eminentemente practicos con los que esta

En este sentido, es clave la generacion de una completa experiencia positiva concebido recogen una informacion cientifica y practica sobre aquellas disciplinas
de compra por parte del cliente, que lleva implicito estar al dia de los proveedores indispensables para el gjercicio profesional

existentes, mantener una logistica adecuada y mantener un plan econémico-
financiero riguroso. Por esta razén, TECH ha creado este Experto Universitario
Direccion y Gestion de Parafarmacias, que le permitira al farmacéutico obtener
una actualizacién exitosa gracias al temario elaborado por el excelente equipo
especializado que imparte esta titulacion.

+ Los ejercicios practicos donde realizar el proceso de autoevaluacion para
mejorar el aprendizaje

+ Su especial hincapié en metodologias innovadoras

+ Las lecciones tedricas, preguntas al experto, foros de discusion de temas

controvertidos y trabajos de reflexion individual
Se trata de un programa avanzado de 6 meses de duracion que llevara al alumnado

a profundizar en los diferentes tipos de Parafarmacias existentes, el nuevo rol

de liderazgo o las técnicas de Coaching mas efectivas. Ademas, el egresado
ahondara en la rentabilidad y la distribucién Parafarmacéutica. Para ello, contara
con material didactico basado en video resimenes de cada tema, videos in focus,
lecturas y casos de estudio, que otorgan un mayor dinamismo a esta titulacion.

+ La disponibilidad de acceso a los contenidos desde cualquier dispositivo
fijo o portatil con conexion a internet

Asimismo, gracias al sistema Relearning, basado en la reiteracion de contenido a lo
largo del itinerario académico, el egresado disminuird las horas de estudio

y memorizacion tan frecuentes en otras metodologias. Una Opcién académica con la que COHSGQU/I’EBIS
Sin duda, el profesional esta ante una ocasion uUnica de estar al tanto sobre las herramientas mas actuales para analizar
las nuevas lineas de actuacion y direccion en Parafarmacia mediante un programa L,
gue no requiere presencialidad, ni cuenta con clases con horarios fijos. De esta /aS ventas de productos parafarmaceut/co

forma, el egresado tendra mayor libertad para compatibilizar sus responsabilidades
diarias con una titulacion de calidad.



Actualiza tus conocimientos sobre la mejora de
experiencia de compra del cliente e incrementa
la rentabilidad de tu negocio de Parafarmacia”

El programa incluye en su cuadro docente a profesionales del sector que vierten en
esta capacitacion la experiencia de su trabajo, ademas de reconocidos especialistas
de sociedades de referencia y universidades de prestigio.

Su contenido multimedia, elaborado con la Ultima tecnologia educativa, permitira
al profesional un aprendizaje situado y contextual, es decir, un entorno simulado

que proporcionara una capacitacion inmersiva programada para entrenarse ante
situaciones reales.

El disefio de este programa se centra en el Aprendizaje Basado en Problemas,
mediante el cual el profesional debera tratar de resolver las distintas situaciones
de practica profesional que se le planteen a lo largo del curso académico. Para ello,
contard con la ayuda de un novedoso sistema de video interactivo realizado por
reconocidos expertos.
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Gracias al méetodo Relearning podras reducir
las largas horas de estudio y afianzar de un
modo sencillo los conceptos mas destacados.

Una titulacion universitaria que te aporta
en tan solo 6 meses la informacion mas
exhaustiva sobre la elaboracion de un
plan de ventas en Parafarmacia.

-
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Objetivos

El objetivo de este Experto Universitario es aportar al alumnado las estrategias y lineas
de accion necesarias para poder actualizar sus conocimientos sobre la Direccion y
gestion de Parafarmacias. Esto sera posible gracias a la perspectiva tedrico-practica
de esta titulacion y a los numerosos recursos pedagogicos adicionales, en los que
TECH ha empleado la ultima tecnologia aplicada a la ensefianza.
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Conseguiras con los casos de estudios de este
programa integrar las acciones mas efectivas para
lograr una fructifera gestion de tu Parafarmacia”
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Objetivos generales

+ Ampliar los conocimientos sobre la gestion de Parafarmacia

*

Potenciar las habilidades para la creacion y gestion de Parafarmacia online
+ Impulsar el rendimiento del negocio de la Parafarmacia
+ Analizar las estrategias de marketing mas efectivas en el sector

+ Incorporar las Ultimas novedades tecnoldgicas para puesta en marcha
0 adaptacion de proyectos de Parafarmacia

+ Estar al tanto de todos los tipos de productos comercializables
a través de las Parafarmacias

« Ahondar en el mercado Parafarmacéutico

+ Implementar las acciones de andlisis y posicionamiento digital de una Parafarmacia

Gracias a esta titulacion universitaria
incrementaras tus habilidades para la
adquisicion de productos de calidad
de Parafarmacia para su posterior
venta activa”
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Objetivos especificos

Madulo 1. Bases de la Parafarmacia

+ Describir las principales diferencias actuales entre la linea que separa la Farmacia
de la Parafarmacia

+ Establecer los andlisis de la competencia dentro del sector de la Parafarmacia
+ Actualizar los conocimientos en torno al nuevo rol del personal de Parafarmacia
+ Profundizar en las nuevas tecnologias empleadas en este tipo de negocios
Madulo 2. Rentabilidad de la Parafarmacia
+ Profundizar en los principales términos de contabilidad y finanzas de una Parafarmacia

+ Indicar las estrategias y planes de venta mas efectivas en Parafarmacia, asi como el disefio
de un plan financiero

+ Obtener la informacion mas actual sobre las herramientas empleadas para el estudio de ventas
+ Estar al dia de los principales softwares utilizados en Parafarmacia
Médulo 3. Distribucion Parafarmacéutica

+ Indagar sobre la tecnologia mas vanguardista utilizada en la distribucion
de productos Parafarmacueticos

+ Profundizar en los actores mas relevantes de la cadena de distribucion
+ Ahondar en el mercado Parafarmacéutico y el andlisis de la demanda de productos

+ Establecer las recomendaciones esenciales para poder gestionar una Parafarmacia
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Direccion del curso

La direccion y cuadro docente de esta titulacion universitaria destaca por su brillante
trayectoria profesional en el ambito farmacéutico, publicitario y econémico. Tres areas
fundamentales que centran el contenido avanzado de este Experto Universitario y sobre el
cual el profesorado esta altamente cualificado. Asimismo, la cercania de los especialistas
que imparten este programa le permitira al alumnado resolver cualquier duda que tengan
sobre su contenido en el transcurso de los 6 meses de duracion de esta instruccion.
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Un equipo docente consagrado en el sector farmacéutico y
economico seran los responsables de facilitarte una exitosa
puesta al dia en Direccion y gestion de Parafarmacias”
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Direccion

Dna. Forner Puig, Maria José

+ Farmacéutica Especialista en Productos de Fitoterapia en Laboratorios Arkopharma

+ Responsable formacion zona Levante en Laboratorios Arkopharma
Farmacéutica adjunta en Farmacia Traver-Martin
Master en Dietética, Nutricion y Coaching Nutricional por Sefhor Sociedad Espafiola de Formacion
Experto en Nutricion, Dietética y Fitoterapia por la UNED

Diplomado en Nutricion Deportiva en el Futbol por el Barga Innovation Hub Universiti

Licenciada en Farmacia por la Universidad de Valencia

Profesores
Dina. Fuentes, Maribel Dia. Dubal, Lorena
+ Directora de Farmacias grupo TRIZGO + Gerente en la Farmacia Trébol Guillem de Castro
+ Consultora de Farmacia en Bidafarma + Asesora de Lactancia por Educatra
+ Gerente Farmacéutica en GAN: Nutricion y Gastronomia + Especializada en Dermofarmacia y Cosmética por la Universidad de Murcia
+ Especializada en Direccion y Gestién de Oficinas de Farmacia por el San Telmo + Especialista en Dermoanalizador Multidermascope en Patologia al Paciente
Business School + Graduada en Farmacia

+ Experta en Dietética y Nutricion
+ Experta en Nutricion por la Universidad de Alcala

+ Licenciada en Farmacia por la Universidad de Sevilla
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Estructura y contenido

El plan de estudios de este Experto Universitario consta de un temario avanzado
que le permitira al alumnado realizar una intensiva puesta al dia sobre los diferentes
tipos de modelos de negocio de Parafarmacia, la planificacion econdmico-financiera
y las estrategias para obtener una ¢ptima distribucion de los productos. Todo, con
un material didactico multimedia, lecturas especializadas y casos de estudio que le
llevaran a realizar esta puesta al dia de un modo dinamico y atractivo.
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. e Las pildoras multimedia facilitaran tu puesta al dia
sobre la tecnologia mas innovadora empleada en
la distribucion en Parafarmacia”
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Mddulo 1. Bases de la Parafarmacia

1.1.  La Parafarmacia, evolucién
1.1.1.  Historia de la Parafarmacia
1.1.2.  Evolucion de la Parafarmacia
1.1.3.  Definicion de Parafarmacia
1.1.4. Diferencia entre farmacia y Parafarmacia
1.2, Medicion de los parametros en Parafarmacia
1.2.1.  Definicion pardametros
1.2.2.  Estructura paréametros
1.2.3.  Principales parametros
1.2.4.  Andlisis parametros Parafarmacia
1.3, Productos principales en la Parafarmacia
1.3.1.  Cosméticos y productos de cuidado personal
1.3.2.  Complementos alimenticios
1.3.3.  Alimentacion infantil
1.3.4.  Alimentos de uso médico especial
1.3.5.  Alimentos sustitutivos de la dieta
1.3.6.  Productos Sanitarios
1.3.7.  Productos sanitarios de diagndstico “in vitro” y autodiagndéstico
1.3.8.  Articulos de puericultura
1.3.9. Biocidas
1.3.10. Equipo de proteccién individual (EPI)
1.3.11. Otros productos relacionados con la salud y el bienestar, de venta en farmacias
1.4,  Parafarmaciay salud
1.4.1.  Relacion entre la Parafarmacia y la salud
1.4.2. Lasalud como elemento central
1.43. Vida saludable
1.4.4.  Conclusion
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1.5.  Tipos de Parafarmacias
1.5.1. Parafarmacia privada
1.5.2.  Franquicia de Parafarmacia
1.5.3. Parafarmacia grandes almacenes
1.5.4. Parafarmacia en sector retail
1.6. Analisis de la competencia
1.6.1.  Definicién
1.6.2.  Objetivos
1.6.3.  Aplicaciones
1.6.4. Resultados
1.7.  Roles en la Parafarmacia
1.7.1.  Personal, ;,quién es quién?
1.7.2.  Gerencia Parafarmacia
1.7.3.  Personal técnico
1.7.4.  Personal administrativo
1.8.  Coaching de equipos en Parafarmacia
1.8.1. Recursos humanos
1.8.2. Gestion del dia a dia
1.83.  Motivacion
1.84. Conclusiones
1.9. Elementos tecnologicos en Parafarmacia
1.9.1.  Definicion
1.9.2.  Elementos tecnoldgicos en Parafarmacia
1.9.3.  Importancia de la tecnologia en Parafarmacia
1.9.4.  Novedades tecnoldgicas en Parafarmacia
1.10. Responsabilidad social corporativa en Parafarmacia
1.10.1. Definicion
1.10.2. Buenas practicas medio ambientales
1.10.3. Buenas practicas de conservacion
1.10.4. Buenas practicas de atencion al cliente
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Mddulo 2. Rentabilidad de la Parafarmacia

2.1.

2.2.

2.3.

2.4.

2.5.

Contabilidad y finanzas de una Parafarmacia

2.1.1.  Aspectos basicos de contabilidad

2.1.2.  Elactivo en la contabilidad de la Parafarmacia
2.1.3.  Elpasivo en la contabilidad de la Parafarmacia
2.1.4.  Tipos de IVA. Impuestos

Gestion de compras

2.21.  Proveedores

2.2.2.  Gestion de stock

2.2.3.  Productos A.B.C

2.2.4.  Tipos de compra en la Parafarmacia

Gestion de ventas

2.3.1.  Ventas de la actividad de la farmacia

2.3.2. TPV como herramienta de ventas de la Parafarmacia
2.3.3. Costesy Gastos

2.3.4. Beneficio neto

Margen de una Parafarmacia. PVL, PVF, PVP

247. Quéesel PVL

2.42.  Célculo del PVP

2.43.  Margen neto,diferencias entre el PVL PVF Y PVP
2.4.4.  Como mejorar el margen

2.4.5.  Amortizacion de la farmacia

Plan de ventas de una Parafarmacia

2.5.1.  Como elaborar un plan de ventas

2.5.2.  Fidelizacion de clientes

2.5.3.  Planificacion de incentivos a la venta

2.54.  Incentivos al personal para la venta

2.6.

2.7.

2.8.

2.9.

2.10.

Herramientas para estudiar las ventas de una Parafarmacia
2.6.1.  Experiencia de compra del cliente

2.6.2.  Upselling

2.6.3. Venta Cruzada

2.6.4.  Packs

2.6.5. Técnicas de ofertas para tu Parafarmacia
Principales figuras fiscales en la parafarmacia

2.7.1.  Cualelegir:S.L, C.B. 0o S.A o auténomo
2.7.2.  Recargo de equivalencia

Tipos de pago

2.8.1. Pagos a proveedores

2.8.2. Aplazamiento de los pagos

Plan financiero

2.9.1. Plan deinversiones

29.2. Balance

2.9.3.  Presupuesto de caja

2.9.4.  Cuenta de pérdidas y ganancias provisional
295  Plan de tesoreria

El margen de beneficio de una Parafarmacia

2.10.1. Negociacion con proveedores

2.10.2. Ahorro de costes en compras

2.10.3. Descuentos de proveedores por pronto pago
2.10.4. Aumentando el horario de la Parafarmacia



Mddulo 3. Distribucion Parafarmacéutica

3.1.
3.2.

3.3.

3.4.

3.5.

3.6.

Tecnologia innovadora para la distribucion Parafarmacéutica
Logistica

3.2.1.  Preparacion de los pedidos

3.2.2. Entrega de los pedidos

3.2.3.  Albaranesy facturas

3.2.4.  Buenas practicas

Cadena de distribucién de productos de Parafarmacia

3.3.1.  Actores de la distribucion; Quiénes son

3.3.2.  Qué esun mayorista

3.3.3.  Qué es un distribuidor

3.3.4.  Quées un grupo de compras

3.3.5. LaParafarmacia como punto final de venta al cliente
Gestion TIC del almacén de la Parafarmacia

3.4.1. Quéeselalmacén de la Parafarmacia

3.4.2. Gestion de pedidos y aprovisionamiento

3.4.3. Recepcioén o entrada de mercancia

3.4.4.  Almacenamiento y colocacion de los productos

Mercado Parafarmacéutico

3.5.1.  Presentacion y definicion del mercado en cifras

3.5.2.  El'mercado interno

3.5.3.  Andlisis de la demanda: Uso de productos de belleza y cuidado personal,
comportamiento de compra del consumidor

3.54.  Estructura del mercado

Gestion de stock

3.6.1. Gestién dptima del stock en la Parafarmacia

3.6.2.  Elinventario ¢ptimo de la Parafarmacia se basa en el andlisis de 10 variables
3.6.3.  Coeficiente de rotacion y niveles 6ptimos en la gestion del stock de la Parafarmacia
3.6.4.  Conclusiones

3.7.

3.8.

3.9.

tecn
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Tipos de pedido de la Parafarmacia

3.7.1. Gestion de pedidos en la Parafarmacia

3.7.2. Qué tipos de pedidos hay en una Parafarmacia
3.7.3.  ;Como se hacen los pedidos?

3.7.4.  Otras opciones

Calidad de los productos de la Parafarmacia

3.8.1.  Etiquetado de los productos

3.8.2.  Codigo Nacional de los productos de Parafarmacia como garantia de calidad
3.8.3. Imagen de calidad de los productos de Parafarmacia

3.84. LaParafarmacia como canal de venta asegura la calidad de los productos
Cliente final

3.9.1.  Ventaactiva

3.9.2.  Recomendaciones para pasar de la venta activa a la venta consejo
3.9.3.  Elconocimiento del cliente

3.9.4. Elcliente final

3.10.  Claves para la gestion de la Parafarmacia

3.10.1. Consejos para optimizar la gestion de la Parafarmacia

3.10.2. Areas de gestion de la Parafarmacia

3.10.3. Consejos practicos

3.10.4. Conclusiones

Podras descargarte todo el contenido
disponible en el aula virtual, ganando as/
acceso al mismo incluso de forma offline”
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Metodologia

Este programa de capacitacion ofrece una forma diferente de aprender. Nuestra
metodologia se desarrolla a través de un modo de aprendizaje de forma
ciclica: el Relearning.

Este sistema de ensefianza es utilizado, por ejemplo, en las facultades de medicina
mas prestigiosas del mundo y se ha considerado uno de los mas eficaces por
publicaciones de gran relevancia como el New England Journal of Medicine.
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Descubre el Relearning, un sistema que abandona el
aprendizaje lineal convencional para llevarte a través de
sistemas ciclicos de ensenanza: una forma de aprender
que ha demostrado su enorme eficacia, especialmente
en las materias que requieren memorizacion”
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En TECH empleamos el Método del Caso

Ante una determinada situacion, ;qué deberia hacer un profesional? A lo largo del Optimal decision

programa, los estudiantes se enfrentaran a multiples casos clinicos simulados, basados
en pacientes reales en los que debera investigar, establecer hipotesis y, finalmente,
resolver la situacion. Existe abundante evidencia cientifica sobre la eficacia del método.
Los farmacéuticos aprenden mejor, mas rapido y de manera mas sostenible en el tiempo.

Patient
Values

Clinical
Data

Research
Evidence

Con TECH podras experimentar una
forma de aprender que esta moviendo
los cimientos de las universidades
tradicionales de todo el mundo.

Segun el Dr. Gérvas, el caso clinico es la presentacion comentada de un paciente, o
grupo de pacientes, que se convierte en «caso», en un ejemplo o modelo que ilustra
algun componente clinico peculiar, bien por su poder docente, bien por su singularidad
o rareza. Es esencial que el caso se apoye en la vida profesional actual, intentando
recrear los condicionantes reales en la practica profesional del farmacéutico.




¢Sabias que este método fue desarrollado

en 1912, en Harvard, para los estudiantes de
Derecho? El método del caso consistia en
presentarles situaciones complejas reales para
que tomasen decisiones y justificasen como
resolverlas. En 1924 se establecio como método
estandar de ensenanza en Harvard”

La eficacia del método se justifica con cuatro logros fundamentales:

1. Los farmacéuticos que siguen este método no solo consiguen la asimilacion
de conceptos, sino un desarrollo de su capacidad mental, mediante
ejercicios de evaluacion de situaciones reales y aplicacion de conocimientos.

2. El aprendizaje se concreta de una manera solida en capacidades practicas
que permiten al alumno una mejor integracién en el mundo real.

3. Se consigue una asimilacién mas sencilla y eficiente de las ideas y conceptos,
gracias al planteamiento de situaciones que han surgido de la realidad.

4. La sensacion de eficiencia del esfuerzo invertido se convierte en un estimulo
muy importante para el alumnado, que se traduce en un interés mayor en los
aprendizajes y un incremento del tiempo dedicado a trabajar en el curso.

L
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Relearning Methodology

TECH auna de forma eficaz la metodologia del Estudio de Caso con
un sistema de aprendizaje 100% online basado en la reiteracion, que
combina 8 elementos didacticos diferentes en cada leccion.

Potenciamos el Estudio de Caso con el mejor método de ensefianza
100% online: el Relearning.

El farmacéutico aprendera mediante casos
reales y resolucion de situaciones complejas
en entornos simulados de aprendizaje. Estos
simulacros estan desarrollados a partir de
software de Ultima generacion que permiten
facilitar el aprendizaje inmersivo.

learning
from an
expert
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Situado a la vanguardia pedagogica mundial, el método Relearning ha conseguido
mejorar los niveles de satisfaccion global de los profesionales que finalizan sus
estudios, con respecto a los indicadores de calidad de la mejor universidad online en
habla hispana (Universidad de Columbia).

Con esta metodologia, se han capacitado mas de 115.000 farmacéuticos con un
éxito sin precedentes en todas las especialidades clinicas con independencia de la
carga en cirugia. Esta metodologia pedagdgica esta desarrollada en un entorno de

maxima exigencia, con un alumnado universitario de un perfil socioeconémico altoy
una media de edad de 43,5 afios.

10

A T

El Relearning te permitira aprender con menos
esfuerzo y mas rendimiento, implicandote mas

en tu especializacion, desarrollando el espiritu
critico, la defensa de argumentos y el contraste de
opiniones: una ecuacion directa al éxito.

En nuestro programa, el aprendizaje no es un proceso lineal, sino que sucede en
espiral (aprender, desaprender, olvidar y reaprender). Por eso, se combinan cada uno
de estos elementos de forma concéntrica.

La puntuacion global que obtiene el sistema de aprendizaje de TECH es de 8.01, con
arreglo a los mas altos estandares internacionales.
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Este programa ofrece los mejores materiales educativos, preparados a conciencia para los profesionales:

Material de estudio

>

Todos los contenidos didacticos son creados por los farmacéuticos especialistas que
van a impartir el curso, especificamente para €l, de manera que el desarrollo didactico
sea realmente especifico y concreto.

Estos contenidos son aplicados después al formato audiovisual, para crear el método
de trabajo online de TECH. Todo ello, con las técnicas mas novedosas que ofrecen
piezas de gran calidad en todos y cada uno los materiales que se ponen a disposicion
del alumno.

Técnicas y procedimientos en video

TECH acerca al alumno las técnicas mas novedosas, a los ultimos avances educativos,
al primer plano de la actualidad en procedimientos de atencion farmacéutica. Todo
esto, en primera persona, con el maximo rigor, explicado y detallado para contribuir a la
asimilacion y comprension. Y lo mejor, puedes verlos las veces que quieras.

Resumenes interactivos

El equipo de TECH presenta los contenidos de manera atractiva y dindmica en pildoras
multimedia que incluyen audios, videos, imagenes, esquemas y mapas conceptuales
con el fin de afianzar el conocimiento.

Este sistema educativo exclusivo para la presentacion de contenidos multimedia fue
premiado por Microsoft como “Caso de éxito en Europa”.

Lecturas complementarias

Articulos recientes, documentos de consenso y guias internacionales, entre otros. En
la biblioteca virtual de TECH el estudiante tendra acceso a todo lo que necesita para
completar su capacitacion.

ORIANS
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Andlisis de casos elaborados y guiados por expertos

El aprendizaje eficaz tiene, necesariamente, que ser contextual. Por eso, TECH presenta
los desarrollos de casos reales en los que el experto te guiara a través del desarrollo de
la atencion y la resolucion de las diferentes situaciones: una manera clara y directa de
conseguir el grado de comprensién mas elevado.

Testing & Retesting

Se evallan y reevaluan periédicamente los conocimientos del alumno a lo largo del
programa, mediante actividades y ejercicios evaluativos y autoevaluativos para que,
de esta manera, el estudiante compruebe como va consiguiendo sus metas.

Clases magistrales e

Existe evidencia cientifica sobre la utilidad de la observacién de terceros expertos.
El denominado Learning from an Expert afianza el conocimiento y el recuerdo, y
genera seguridad en las futuras decisiones dificiles.

Guias rapidas de actuacion

TECH ofrece los contenidos mas relevantes del curso en forma de fichas o
gufas rapidas de actuacion. Una manera sintética, practica y eficaz de ayudar al
estudiante a progresar en su aprendizaje.

LK)
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Titulacion

El Experto Universitario en Direccion y Gestion de Parafarmacias garantiza, ademas de
la capacitacion mas rigurosa y actualizada, el acceso a un titulo de Experto Universitario
expedido por TECH Global University.
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Supera con éxito este programa y recibe tu
titulacion universitaria sin desplazamientos
ni farragosos tramites”
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Este programa te permitira obtener el titulo propio de Experto Universitario en Direccion y Gestion
de Parafarmacias avalado por TECH Global University, la mayor Universidad digital del mundo.

TECH Global University, es una Universidad Oficial Europea reconocida publicamente por el
Gobierno de Andorra (boletin oficial). Andorra forma parte del Espacio Europeo de Educacion
Superior (EEES) desde 2003. El EEES es una iniciativa promovida por la Unién Europea que tiene
como objetivo organizar el marco formativo internacional y armonizar los sistemas de educacion
superior de los paises miembros de este espacio. El proyecto promueve unos valores comunes, la
implementacion de herramientas conjuntas y fortaleciendo sus mecanismos de garantia de calidad
para potenciar la colaboracion y movilidad entre estudiantes, investigadores y académicos.

Este titulo propio de TECH Global University, es un programa europeo de formacion continua

y actualizacion profesional que garantiza la adquisicion de las competencias en su area de

conocimiento, confiriendo un alto valor curricular al estudiante que supere el programa. .

global
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Titulo: Experto Universitario en Direccion y Gestion de Parafarmacias B |
Modalidad: online

Duraciéon: 6 meses D/Dfa___________ con documento de identificacion _______ ha superado
con éxito y obtenido el titulo de:

Acreditacion: 18 ECTS
Experto Universitario en Direccion y Gestion de Parafarmacias

Se trata de un titulo propio de 540 horas de duracién equivalente a 18 ECTS, con fecha de inicio
dd/mm/aaaa y fecha de finalizacion dd/mm/aaaa.

TECH Global University es una universidad reconocida oficialmente por el Gobierno de Andorra
el 31 de enero de 2024, que pertenece al Espacio Europeo de Educacion Superior (EEES).

En Andorra la Vella, a 28 de febrero de 2024

Dr. Pedro Navarro lllana
Rector

Este titulo propio se deberd acompariar siempre del pedido por la autoridad competente para ejercer profesi pais. c6digo iinico TECH: AFWOR23S techtitute.comvtitulos

*Apostilla de La Haya. En caso de que el alumno solicite que su titulo en papel recabe la Apostilla de La Haya, TECH Global University realizard las gestiones oportunas para su obtencién, con un coste adicional.


https://bopadocuments.blob.core.windows.net/bopa-documents/036016/pdf/GV_2024_02_01_09_43_31.pdf
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Experto Universitario
Direccion y Gestion
de Parafarmacias

» Modalidad: online

» Duracion: 6 meses

» Titulacién: TECH Global University
» Acreditacion: 18 ECTS

» Horario: a tu ritmo

» Examenes: online
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