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A capacidade de negociação e o conhecimento sobre as necessidades contratuais são 
aspectos cruciais para fechar com sucesso operações benéficas no campo das Fusões 
e Aquisições. Possuir habilidades nessa área é, portanto, um aspecto essencial para qualquer 
empresário que deseje triunfar no ambiente econômico.  Por essa razão, a TECH criou esta 
formação, que proporcionará ao aluno as melhores técnicas de negociação assertiva de 
acordos e as condições mais relevantes a serem consideradas no fechamento do contrato.  
Além disso, o programa utiliza uma metodologia 100% online, o que permitirá ao aluno 
estudar sem a necessidade de se deslocar diariamente para um centro acadêmico.  

Boas-vindas
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Com este Curso, você adquirirá as melhores técnicas 
para fechar acordos de Fusões e Aquisições de forma 
assertiva e sem obstáculos”
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Na TECH Universidade Tecnológica
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Objetivos
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Através deste Curso, os alunos adquirirão um excelente conhecimento na área de negociação 
e elaboração de contratos de Fusões e Aquisições.  Dessa forma, terão as habilidades 
necessárias para realizar acordos econômicos que sejam satisfatórios para a empresa. Além 
disso, alcançarão isso sem a necessidade de se deslocar de casa, devido à natureza 100% 
online deste programa acadêmico.



O objetivo desta formação é fornecer as habilidades 
necessárias para fechar acordos de Fusões e Aquisições 
que sejam rentáveis para sua empresa”
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O Curso em Negociação e Contrato de Fusões e Aquisições capacitará o aluno para:

01

02

03

Os objetivos dos alunos são os objetivos da TECH
Trabalhamos juntos para alcançá-los

Assimilar as táticas de negociação e a 
estruturação dos contratos

Desenvolver os fundamentos da negociação em 
Fusões e Aquisições  

Dominar a arte de planejar e preparar a 
negociação
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Examinar os aspectos legais dos contratos  

Ser capaz de realizar o fechamento de um contrato  

Analisar os aspectos financeiros mais relevantes 
do contrato  
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Estrutura e conteúdo
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O Curso em Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições é um programa oferecido 
100% online para que os alunos possam escolher os horários que melhor se adaptam 
às suas necessidades pessoais.  Durante 6 semanas de estudo intensivo, desfrutarão 
de uma experiência de aprendizado intensa que construirá as bases para seu sucesso 
no campo da negociação econômica.   



Mergulhe em ambientes simulados e adquira habilidades 
que permitirão alcançar o sucesso na negociação de 
Fusões e Aquisições”
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O Curso em Negociação e Contrato em Fusões 
e Aquisições é um programa acadêmico 
projetado para que o aluno enfrente com 
sucesso os desafios apresentados nesta área 
econômica. Graças ao conteúdo adquirido, 
o aluno será dotado de habilidades que 
lhe permitirão gerenciar com eficiência as 
situações derivadas dos acordos relacionados 
com Fusões e Aquisições.  

Por meio deste estudo, o profissional testará 
seus conhecimentos imergindo em ambientes 
simulados de aprendizado,  garantindo a 
assimilação de competências que o orientarão 
para o sucesso no mundo econômico.  

Neste programa acadêmico, serão exploradas 
todas as etapas que compõem o processo 
de Negociação e Contrato de Fusões e 
Aquisições. O aluno analisará diferentes 
técnicas persuasivas e estratégias para 
gerenciar negociações amigáveis e hostis. Da 
mesma forma, dominará as particularidades 
contratuais dos intercâmbios de compra 
e venda e os aspectos financeiros mais 
relevantes.   

Plano de estudos

Tudo isso será estudado no momento e no 
local desejado, pois o caráter 100% online 
favorece a flexibilidade e a adaptabilidade do 
aprendizado à vida do aluno. Isso garantirá 
uma assimilação eficaz de conceitos, com 
foco na utilidade prática dos conhecimentos 
adquiridos a longo prazo.

Este Curso tem a duração de 6 semanas e 
conta com 1 módulo:

Negociação e Contrato em Fusões e AquisiçõesMódulo 1
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A TECH oferece a possibilidade de realizar 
este Curso Universitário em Negociação e 
Contrato em Fusões e Aquisições de forma 
totalmente online. Durante as 6 semanas 
de especialização, o aluno poderá acessar 
todos os conteúdos do programa a qualquer 
momento, permitindo que gerencie seu 
tempo de estudo de maneira autônoma. 

Onde, quando e como é ensinado?

Uma experiência educativa única, 
fundamental e decisiva para 
impulsionar seu desenvolvimento 
profissional e dar o salto definitivo.
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1.9.	 Fechamento da Negociação em 
Fusões e Aquisições

1.9.1.	 Procedimentos de Fechamento
1.9.2.	 Coordenação das Partes Interessadas
1.9.3.	 Documentação e Arquivamento

1.10.	 Avaliação Pós-Negociação
1.10.1.	Revisão dos Resultados da Negociação
1.10.2.	Análise das Lições Aprendidas
1.10.3.	Melhoria Contínua na Estratégia de 

Negociação

1.1.	 Negociação em Fusões e 
Aquisições

1.1.1.	 Introdução à Negociação em Fusões e 
Aquisições

1.1.2.	 Estratégias de Negociação
1.1.3.	 Preparação para a Negociação

1.2.	 Técnicas de Negociação Aplicadas 
a Fusões e Aquisições

1.2.1.	 Técnicas de Persuasão e Influência
1.2.2.	 Gerenciamento de Concessões
1.2.3.	 Resolução de Conflitos

1.3.	 Aspectos Relevantes da 
Negociação em Fusões e 
Aquisições

1.3.1.	 Particularidades da Negociação em Fusões 
e Aquisições

1.3.2.	 Estratégias para Negociações Amigáveis e 
Hostis

1.3.3.	 Papéis e Responsabilidades na Negociação

1.4.	 Documentação Preliminar
1.4.1.	 Carta de Intenção (LOI)
1.4.2.	 Memorando de Entendimento (MOU)
1.4.3.	 Acordos de Confidencialidade (NDA)

Módulo 1. Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições 

1.5.	 Contrato de Compra e Venda (SPA)
1.5.1.	 Componentes Chave do SPA
1.5.2.	 Representações e Garantias
1.5.3.	 Condições Precedentes e Fechamento

1.6.	 Aspectos Financeiros na 
Negociação

1.6.1.	 Estrutura de Pagamento
1.6.2.	 Ajustes de Preço
1.6.3.	 Cláusulas de Ganho e Retenções

1.7.	 Aspectos Legais Internacionais na 
Negociação

1.7.1.	  Cumprimento Regulatória Internacional
1.7.2.	 Proteção da Propriedade Intelectual
1.7.3.	 Resolução de Disputas

1.8.	 Gestão de Conflitos no Âmbito de 
Fusões e Aquisições

1.8.1.	 Identificação de Potenciais Conflitos
1.8.2.	 Técnicas de Mediação e Arbitragem
1.8.3.	 Resolução e Prevenção de Conflitos
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Analise detalhadamente todos os aspectos que 
envolvem a composição do contrato de compra e 
venda e otimize suas operações financeiras”
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Perfil dos nossos alunos
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Este Curso Universitário destina-se a graduados e formados universitários que tenham 
concluído anteriormente qualquer uma das seguintes certificações na área de Ciências Sociais, 
Jurídicas, Administrativas e Econômicas. 

A diversidade de participantes com diferentes perfis acadêmicos e de múltiplas nacionalidades 
compõe a abordagem multidisciplinar deste programa. 

Também poderão matricular-se neste curso os profissionais com certificado universitário em 
qualquer âmbito e com dois anos de experiência de trabalho na área.  



Integre-se em um ambiente composto por especialistas 
com ampla experiência em Fusões e Aquisições e dê à 
sua carreira profissional o impulso que ela precisa”
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Média de idade Formação

Entre 35 e 45 anos

Perfil acadêmico

Setor 38% 

Serviços 19% 

Empreendedores 30% 

Outros 13% 

Administração e gerenciamento de negócios 39%

Economia 27% 

Engenharia de Produção 18%   

Outros 16% 

Anos de experiência

 

 

 

 
 

5 anos 18 %

De 10 a 15 anos 32 %

De 5 a 10 anos 35%

Mais de 15 anos 15 %
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Manuel García Delgado   
Assessor de Fusões e Aquisições  

"O Curso em Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições me proporcionou uma 
série de habilidades que enriqueceram minha capacidade de negociação no ambiente 
empresarial.  Agradeço à TECH e aos professores que ministraram o curso pela 
oportunidade de crescimento profissional." 

Distribuição geográfica

EUA 10% 

Espanha 47% 

México 32% 

Colômbia 11% 
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Direção do curso
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Na sua aposta por oferecer uma educação de máxima qualidade acadêmica, a TECH 
selecionou os melhores especialistas em Fusões e Aquisições para ministrar esta formação. 
Esses profissionais possuem uma vasta trajetória no setor empresarial, ocupando altos 
cargos relacionados com a Assessoria Financeira em organizações de ponta. Eles serão 
responsáveis por fornecer aos alunos o melhor conhecimento em matéria de negociação 
e contrato nesse tipo de operações. 



Esta formação será ministrada por profissionais 
que têm ocupado altos cargos relacionados com 
a análise de Fusões e Aquisições em empresas 
de destaque”
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Direção

Dr.  Raúl Gómez Martínez
	� Sócio fundador e CEO da Open 4 Blockchain Fintech 

	� Sócio Fundador da InvestMood Fintech 

	� Diretor-geral da Apara 

	� Doutor em Economia Empresarial e Finanças pela Universidad Rey Juan Carlos de Madrid 

	� Licenciado en Ciencias Económicas y Empresariales por la Universidad Complutense de Madrid 

	� Mestrado em Análise Econômica e Economia Financeira pela Universidad Complutense de Madrid

Dra. García Costa, Beatriz
	� Gerente de projetos na Sanitas

	� Gerente de clientes no Banco Santander

	� Docente em cursos de graduação universitária 

	� Autora de publicações acadêmicas 

	� Doutora em Economia Empresarial pela Universidade Rey Juan Carlos 

	� Mestrado em Consultoria e Planejamento Financeiro pela Universidade Rey Juan Carlos 

	� Formada em Administração e Gestão de Empresas pela Universidade de Alcalá 
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Dra. Laura García Costa 
	� Consultora financeira 

	� Especialista em Finanças na Just Eat

	� Gerente de clientes na Bank 

	� Docente em cursos de graduação universitária 

	� Autor de diversas publicações e artigos populares 

	� Doutora em Economia Empresarial pela Universidade Rey Juan Carlos 

	� Mestrado em Consultoria e Planejamento Financeiro pela Universidade Rey Juan Carlos 

	� Formada em Administração e Gestão de Empresas pela Universidade de Alcalá

Professores
D. Martín Moreno, David  

	�  Especialista em Gestão Financeira pela Universidade Europeia Miguel de Cervantes Business School 

	� Máster Universitário em Assessoria e Planejamento Financeiro pela Universidade Rey Juan Carlos

	� Formado em Contabilidade e Finanças pela Universidade Rey Juan Carlos
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Impacto para a sua carreira
Cursar este programa acadêmico representará uma excelente recompensa na carreira 
profissional do aluno, potencializando significativamente suas perspectivas de trabalho e 
de salário. 

Após a conclusão do programa, os especialistas dominarão as técnicas de negociação 
aplicadas a Fusões e Aquisições, assim como as estratégias para superar os conflitos 
que possam surgir ao longo do processo. Assim, estarão capacitados para se desenvolver 
com sucesso nesse setor exigente. 
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Desenvolva-se com sucesso no mundo 
da negociação empresarial em apenas 
6 semanas”

Impacto para a sua carreira | 41



O Curso em Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições da TECH é um programa 
intensivo que prepara você para enfrentar desafios e tomar decisões empresariais 
no âmbito estratégico. Seu principal objetivo é promover seu crescimento pessoal e 
profissional. Ajudando você a obter sucesso.  

Se você quer se superar, realizar uma mudança profissional positiva e se relacionar com 
os melhores, este é o lugar certo para você.

Você está pronto para crescer profissionalmente? 
Uma excelente melhoria profissional espera por você

Promova-se no ambiente 
empresarial em pouco 
tempo com este programa 
acadêmico.

Melhore suas 
perspectivas salariais 
através do Curso em 

Negociação e Contrato 
em Fusões e Aquisições.

Momento da mudança

Tipo de mudança

10 %
Durante o programa

60 %
Durante o primeiro ano Dois anos depois

30 %

Promoção interna 50 % 

Mudança de empresa: 30% 

Empreendedorismo 20% 
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Melhoria salarial

A conclusão deste programa pode significar um aumento salarial anual de mais de 
22% para nossos alunos.

Salário anual anterior

R$ 55.000
Aumento salarial anual de

22%
Salário anual posterior

R$ 67.000
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Benefícios para a sua 
empresa
Este Curso impactará diretamente no talento das organizações, proporcionando aos 
profissionais um nível excelso na área de negociação de Fusões e Aquisições.   

Graças ao programa, o aluno também se verá imerso em um ambiente profissional de 
primeiro nível, que permitirá estabelecer contatos e formar laços com possíveis parceiros, 
clientes ou fornecedores, otimizando assim seu crescimento empresarial. 
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Adquira as técnicas de negociação 
mais eficazes e posicione-se como 
um empresário de destaque”

Benefícios para a sua empresa | 45
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Certificado
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O Curso de Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições garante, além da 
capacitação mais rigorosa e atualizada, acesso ao certificado do Curso emitido 
pela TECH Universidade Tecnológica.



Conclua este programa de estudos com 
sucesso e receba seu certificado sem sair 
de casa e sem burocracias”
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*Apostila de Haia: Caso o aluno solicite que seu certificado seja apostilado, a TECH Universidade Tecnológica providenciará a obtenção do mesmo a um custo adicional. 

Este Curso de Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições conta com o conteúdo 
mais completo e atualizado do mercado. 

Uma vez aprovadas as avaliações, o aluno receberá por correio o certificado* 
correspondente ao título de Curso emitido pela TECH Universidade Tecnológica.

O certificado emitido pela TECH Universidade Tecnológica expressará a qualificação 
obtida no Curso, atendendo aos requisitos normalmente exigidos pelas bolsas de 
empregos, concursos públicos e avaliação de carreira profissional.

Título: Curso de Negociação e Contrato em Fusões e Aquisições

Modalidade: online

Duração: 6 semanas
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